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Heute fiir Sie konfektioniert und maigeschneidert: a8 CPD: Ein Zwischenfa-

zit der ‘'mi'-Umfrage 88 Cruse Classics: Bogner und Lacoste mil ‘blauen EL-
ketten® @8 In neuer Aufmachung wieder da: Die ‘mi*-Warndreicke vor Direki-
verkaul o8 Belriebswirlschafl: Sortimente liber Kennzahlen steuern o8 Fost-
wurfsendungen: Teurer als auf den ersten Blick ersichtlich. Doch zunachst,
sehr geehrte Damen und Herren, zum zweiten Teil unserer Serie Mafkonfektion,

Partner statt Kunde: Das ‘Konzept Mafibekleidung'

. Was dieten Sie dein Fachlonde!? ", diese Frage hat ‘markt infern” zahlreichen MaBkonfektioniren ge-
stellt Denn: Wie letete Woche (TH 40/02) dargestellt, bictet Makkonfektion dem Bekleidungstach-
handel optimale Moglichkeiten, seine Kompetenzen auszuspelen. Am raschesten hat auf unsere An-
trage cin Linternehmen reagiort, das die meisten von Thnen nicht kennen werden: Die ‘Konzept

MaBbekleidung GmbH' von CGeschifsfilhrer Klaus Badermacher.

Sein Anspruch ist es, nicht nur Ware zu bieten, sondemn ein komplettes Leistungspaket, eben ein "Konzept Mat-
bekleidung'. Radermacher: | ser Zial sk es, den Hindlers el Paket zu bleten, das wier ande- -

rei avgh dery kongrlettenr Werbaanfheibd iopfafi. ™ Dias vielleicht Bemerkenswerteste isk, dal '-'F"
Radesmacher selbst aus dem Handel kommt, selbst Erfahmang mit dem Yerkauf von T T

MaBbekleidung an Endverbraucher hat und das Komzept somit soeusagen auf der Basis
vion Raollege 2u Kollege funktioniert. Einige Eckpunkte des Angebotes in Stichvsorien:

RADAEMECHER

++4 LNie Ware kpmnmit von einem prominenten deotschen Hersteller +4 Grund-
investition: 5830 Euro flir das Basispaket. Darin enthalten: Prasentationswand, Torso, 29 Schlupf-
mecledls A+ Fertigungsdaser mund drei Woochen ++ Schweerpunkipreislagen VE von 358 bis 4000
Euro ++ 7.3% Lizenzgebiihr auf den gesamten Wareneinsatz, allerdings 4% Eil-Skonto ++ Vorgefer-
tighe Musterwerbebriche gegen Selbsthosten ++ Exklusivitat in 25 km Umkreis ++ Zweimalige
Handlerschulung, regelmikige Handlertrefien,

Welche Gegenleistung bictet Thnen das Konzept MaBbekleadung fiir die Lizenegebiihr? Radermacher:  Des
mitGlen Sie eigenilich amsere Kionden fragor, Aber icl dembke, divdiercly, dafl wir gewsecinsaor einkafen, bbmmen wir die Prei-
de admitlicher An Ju'l:.f'i"l.-rjl:.‘u'lr |.=rl|'.'r.u.-e'n'u. ke l"l."n'rf-el.lrx =i l:urr:lrrll'rrl‘ prarhiereifted drind ||.'|:.|'e'.||-|'r|‘. ririd ecli bign ravied rirr die
Lher als Awsprechpartuer zu erreichen.” Besonders der letzte Punkt ist enorm wichtig, wie folgende Kollegen
bestatigen, die mit dem System arbeiten:

& _Der Underschicd gegeniiber dem Bestellen beim Ligferanten direkt st die gule Betreiwng durch Herrn Hao-
dirireaciver, Aiechi racly sisiesi ||JI|'.'r Trali i |.'|l|'I'.'.|':'.u Jelbehy J'l:lé;l'l.l. die er idr beantimertet; des st o allein in
der Stirrtplase wichby, Eheeso i icie ol der Wenbing wod der Womd i die Anzilge zufrieden, die er vorfae-
reitet fat, Wiclehy e Jier mirch das Killegengespricl ot enderen sefier Kunden, dos sidr geast eivie Evfa-Carig-
pe fiefet” (Gerhard MNicbubr, Firma Hemije/ Bremethaven) @ (el e e zofricden. Das Baderaecher-
Konzepl sl der WirtsolunTslege angemessens: Man kana die grofe Masse bedienen, i oimenr kKeinen Geschitit
CTINe .'-:”"" Azl hieten wnd trotzdem das 'I-".-'rrl'rlr[.r:;;.'r .IJ.|'ITJ|'I!|"r_|IiII'.'I'|'I.I. [Xs Preae .-'.l_.-|'_-:|'rm$':-::'|'n'r..il.|.lu:-' raf shir
gul. Bt der Werbung hate 1l mein eigenes Borzepl, Knen die Vierfegen monr Roderanecher aler als Grundstock
grd verrovnder, Der grofe Vierted von Mafooefiektton ssf, din omae den Kaioden iener swch olier bevaten ki
Hat er sich ersd ml fir ﬁiug;hm.r F.'.'.'-Lr.llurr-rhm:h 1w, kapn ich e in B der Fille doavan diherzeugen, einen
besseren Staff zu wathlen” (Kollege Beuschenbach, HR Mode/ Wil fratshausen).
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Fast ganz ohne "stabionires Geschaft’ (mit Ausnahme eines Kollekbons-Zimmers) kommi Sig Grischel /

Hepzopenaurach aus, Seine Erfalrumg: | Dirs Walmzivomer des Kunden ish mein Loden. 1o geainne die Kienden
ernfach durch perscelicte Ansprache, Wermn ich irgemd jermmmten sehe, der Fipierproblens fRat,
gelne iy lerwd iwaene Visiterkdrtchen aoad Wiy svelidel er aich diann eieige Zeit speiter. Nalinicl .1]‘ Ed'

dsf mech Meord proprgenila wichiig. ol bediene zor Zedl cinen Rirdinis tor on 60 k. Eiee so Mal- &
awerhe Fadart rentert sich mafiiciich wichf, wenn oan wor eteen eivzelner Keoden besucht, der |konfektion -~
srier e Tedd deanl, .rrr.luﬁl,‘ Kaporers meanr aler |.'|J|"|.|'|rj li"!'ﬂ"\g: IR ¢ riteietedy peck Pediearene, Dhis Kon-
zept von Badermacher at ziel Vorleile: Erstens, es gibt immer wivder Frages. Nenlich Tatte ich =B, einen Kunden,
der fatle ziar keine senefgle Halting, frotzdenr mmifile das Sakio fieten linger setn als vorme, Grumd war doen ein
rurdter Riicken, st in dieses Fillen minfi des Sokke anders gesclendtten wenier ol b geneigter Halbeng, Dhese
praxissaie Lelerstittzang &0 anichliy, Zmeitens ol “Konezet Mafbekleiding” schon bestimmte Werbeformmen mis-
profiert, o dafl ich grndsse pegatioe Exfalriongen micht moch etvml minchen g™

‘mi'-Fazit: Meben den allgemeinen Vorteilen der Malkontektion scheint das K-:m..:ept M1I.¢|:|Lk|u|t|1|n|., niach
den Aussagen der zitierben Kollegen auch gine F

Sarphase 50 wichtig ist. Das System von Rader n'|.1-|:l:1.-:-r i54 dm-.:m!’ angelegt, miglichst viele Partner zu ge-
wirnnen, um im Einkauf und in der Funktion als Erfa-Gruppe noch schlagkriftiger zu werden. Ziel ist os,
mittelfristig sum Komplettanbicter individoeller MaBbekleidung eu werden, Wie ‘mi” meint, ein Koneept,
das auf jeden Fall einen 2wetten Blick verdient. Deshalb:

I | il Prifen Sie, ob MaBkonfekiaos fiir Sie em Hwﬂﬂnrh"r L‘rII.'H 151, 1 F;t'r:ld:' i dier ilnﬁl‘h}'l..'ll'l.l'lll.‘l'l

wirtschaftlichen Lage den Kapilaleinzatz niedrig zu halten und trotzdem ein breites Angebol parat
zu haben @ Falls Sie sich ndher Gber das Konzept MaBbekleidung informieren méchten: Ansprech-
partmier ist Klius Radermacher, Im Flecken 2, 85366 Getsenbeim, Tel, 06722 /710883 oder Fax: T10894
@ Einige Vorabinformationen gibt es auch in der Redaktion, bitte gegen 5 Euro 'mi’-Service-Wert-
scheck unter dem Stichwort “TH-41/02-Konzept Magbekleidung’

Nachgefragt beim ‘Konzept MaBbekleidung': In TH 41 /02 haben wir Thnen das ‘Konzept
MaBbekleidung’ von Klaus Radermacher vorgestellt. Mit der Grundinvestiion von 5.880 Euro Hir
das Basispaket (Prasentationswand, Torso, 29 Schlupfmodelle) haben Sie so die Moglichkeit, in das
Thema MaBbekleidung einzusteigen, Die Ware kommt von einem prominenten
deutschen Hersteller, das Plus besteht darin, da8 durch den gemeinsamen Ein- |
kauf die Preise simtlicher Anschaffungen optimiert sind, die Werbung komplett TERTEeRT
vorbereitet ist und Radermacher rund um die Uhr bei Fragen und Problemen :
als Ansprechpariner zur Verfigung steht. Wir haben Klaus Radermacher ge- e s e
fragt, wie sich die Geschifte seines Hindlerkreises entwickelt haben. Seine Aus- EARENNEER
kunft: , Wir erfahren sehr viel Zuspruch von auflen, d.h. von den Endverbratchern, mit denen wir arbeiten.
Nach wie vor sind sieben Hifndler bei uns Mitglied, es isf uns aber gelungen, mil den vorhandenen Partnern
zu wachsen. Wir haben Zunichse von ca, 200 und mittlerweile auch Hemden im Angebot. Man muft sich
allerdings von der Musion freimachen, dafl es sofort mach dem Start wie eine Rakele losgelif, aber wenn man
drrcithalt, gibt es eine gute Chance, und zwar gerade auch dafiir, das Zusatzsortiment zu forcieren. Wenn fe-
meed sich unser Konzept nidher anseien michie, komme ich gerne bei einem inferessierten Fochhidndler
verbei wnd slelle im unser Angebol unverbindlich vor.” 'mi’ meint: Wenn Sie tber MaBkonfektion
nachdenken, sollten Sie auch liber das Konzept MaBbekleidung nachdenken. Sie erreichen Klaus
Radermacher unter der Telefonnummer (6722-710893,




